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Nach den Angaben der Unternehmens-
bilanzstatistik der Deutschen Bundes-
bank haben sich die Ertrags- und Finan-
zierungsverhaltnisse im  Unterneh-
menssektor 2006 weiter deutlich ver-
bessert. Die Bruttogewinne sind bei
kraftigem Geschaftswachstum und an-
haltend moderater Entwicklung der
Personalaufwendungen erneut zwei-
stellig gestiegen. Die Umsatzrendite
vor Ertragsteuern nahm seit 2003 um
einen Prozentpunkt zu und erreichte
mit 4%2% den hochsten Wert in den
letzten zehn Jahren.

Neben den thesaurierten Gewinnen
nahm — begleitet von niedrigen Zinsen —
auch das Mittelaufkommen aus ande-
ren Quellen wieder kraftig zu. Von der
Finanzierungsseite waren damit guns-
tige Bedingungen fiUr ein rasches Bi-
lanzwachstum gegeben. Hinzu kam,
dass vor allem im Verarbeitenden Ge-
werbe Kapazitatserweiterungen erfor-
derlich waren. Noch deutlich hoéher
wurden abermals die Budgets fur den
Aufbau von Finanzaktiva dotiert. Die
Struktur der Aktiva hat sich damit er-
neut zugunsten des Geldvermdgens
verschoben. Die Eigenkapitalbasis
konnte weiter gestarkt werden. Die
inzwischen erreichte solide finanzielle
Verfassung der deutschen Unterneh-
men bietet zusammen mit der komfor-
tablen Ertragslage auch einen guten
Schutz gegen Risiken und Storeinflsse
von aufBlen, die zuletzt starker gewor-
den sind.
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Gesamtwirtschaftliches Umfeld

Kréftiger
Aufschwung...

... mit sektoral
breiter
Fundierung
und...

Die deutsche Wirtschaft konnte im Jahr 2006
deutlich Fahrt aufnehmen, nachdem sie 2004
ihre hartnackige Schwachephase Uberwun-
den hatte und 2005 bereits Ansdtze zu einer
Verbreiterung der zyklischen Aufwaértsbewe-
gung erkennbar geworden waren. Im Jahres-
durchschnitt 2006 expandierte das reale
Bruttoinlandsprodukt (BIP) mit 3 % so kraftig
wie seit 2000 nicht mehr. Die gesamtwirt-
schaftliche Produktion nahm damit auch
deutlich starker zu als das Produktionspoten-
zial, sodass sich der Auslastungsgrad wieder
splrbar erhdhte und die zuvor betrachtliche
Outputlicke merklich schrumpfte.?

Aus sektoraler Sicht kamen betrachtliche
Wachstumsbeitrage sowohl vom Dienstleis-
tungsgewerbe (+ 14 Prozentpunkte) als auch
vom Produzierenden Gewerbe (+ 12 Prozent-
punkte), wobei der Bausektor erstmals seit
1994 wieder die gesamtwirtschaftliche Ex-
pansion stltzte. Die reale Bruttowertschop-
fung der in der Unternehmensbilanzstatistik
erfassten Wirtschaftsbereiche ist 2006 sogar
um 4% gestiegen, verglichen mit 3% % in
der gewerblichen Wirtschaft insgesamt, die
zusatzlich noch die Energie- und Wasserver-
sorgung, das Gastgewerbe, die Nachrichten-
Ubermittlung, das Kredit- und Versicherungs-
gewerbe sowie das Grundstlicks- und Woh-
nungswesen enthdlt, und 2% % in der Ge-
Der
unterschied zwischen der Wertschopfung der

samtwirtschaft.? groBe Wachstums-
gewerblichen Wirtschaft und dem Gesamt-
aggregat hangt auch mit der geringen Dyna-
mik im Bereich 6ffentlicher und privater
Dienstleistungen zusammen (+ 1% %).
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Der Aufschwung hat 2006 die Binnennach-
frage in der Breite erfasst, nachdem er zuvor
von der Ausfuhr auf die Ausristungsinvesti-
tionen Ubergesprungen war. Insofern ist der
gegenwartige Konjunkturzyklus bisher dem
klassischen Muster gefolgt. Dabei entwickel-
ten sich die realen Ausfuhren von Waren und
Dienstleistungen mit 122 % im Jahr 2006
noch dynamischer als in den beiden Vorjah-
ren. Ausschlaggebend dafur war das lebhafte
Wachstum der Exportmarkte. Zudem gelang
es der deutschen Wirtschaft, ihre preisliche
Wettbewerbsfahigkeit
Niveau zu halten, wozu die moderate Preis-

auf einem hohen

und Kostenentwicklung im Inland und der im
Jahresdurchschnitt relativ stabile effektive
Wechselkurs des Euro malBgeblich beitru-
gen.? Die starke Ausfuhrtatigkeit hat zusam-
men mit der aufholenden Binnenkonjunktur
auch die Importe mit nach oben gezogen, die
real um 11% % zulegten. Insgesamt trug der
AuBenhandel 2006 gut einen Prozentpunkt

zum BIP-Wachstum bei.

Angesichts des florierenden Auslandsgeschafts
und der guten Stimmungslage in weiten Tei-
len der Wirtschaft expandierten die realen
Ausgaben fur neue Ausristungen mit 8 %
noch kraftiger als in den beiden Vorjahren.
Dabei nahm der Anteil der Erweiterungs-

1 Vgl.: Deutsche Bundesbank, Fortschritte bei der Star-
kung des gesamtwirtschaftlichen Wachstumspotenzials,
Monatsbericht, Oktober 2007, S. 35-45.

2 Die Abweichung der Wachstumsrate der realen Wert-
schopfung von der des realen BIP nach unten ist rein
rechnerisch darauf zurtickzufthren, dass die realen
Gutersteuern, die saldiert mit den Gutersubventionen zur
Wertschopfung addiert werden, um zum BIP zu Markt-
preisen zu kommen, 2006 um gut 3 % gestiegen sind.

3 Im Jahresverlauf hat der Euro jedoch um 4" % aufge-
wertet, was fUr die Bewertung der Aktiva und Passiva
zum — Ublicherweise am Jahresende liegenden — Bilanz-
stichtag bedeutsam ist.

... ausgewo-
generem
Nachfrageprofil



Divergenzen
zwischen der
Entwicklung
der In- und
Auslands-
umsatze

investitionen besonders stark zu, was auch
die gewerblichen Bauinvestitionen befllgelte.
Zudem tendierte der Wohnungsbau nach
einem zehn Jahre dauernden Anpassungspro-
zess wieder nach oben, wenngleich Sonder-
faktoren, wie die Abschaffung der Eigen-
heimzulage zum Jahresende 2005 und Vor-
zieheffekte aufgrund der Mehrwertsteueran-
hebung zum 1. Januar 2007, eine Rolle spiel-
ten. Letztere haben sich gegen Ende 2006
auch im privaten Konsum deutlich niederge-
schlagen. Des Weiteren gingen hier positive
Impulse von der gunstigen Arbeitsmarktent-
wicklung aus. Der kraftige Beschaftigungsan-
stieg trug entscheidend dazu bei, dass sich
die Zunahme des verfligbaren Einkommens
der privaten Haushalte von 1% % im Jahr
2005 auf 2 4% im Berichtsjahr verstarkte. Im
Jahresdurchschnitt wuchs der private Ver-
brauch preisbereinigt mit 1% so stark wie seit
2001 nicht mehr.

Das ausgewogenere Nachfrageprofil im Jahr
2006 hat sich in der Geschaftstatigkeit der
Unternehmen in den untersuchten Wirt-
schaftsbereichen insofern niedergeschlagen,
als deren Inlandsumsatz 2006 mit schat-
zungsweise 5% % starker wuchs als im
Durchschnitt seit Mitte der neunziger Jahre
(+2%).
schwungvollen Expansion der Exporte er-

Wegen der auBergewdhnlich
hohte sich deren Anteil an den Gesamt-
umsatzen gleichwohl auf 222 % (siehe dazu
auch die Erlauterungen auf S. 34 f.). So lag
die Zuwachsrate der Exportumsadtze im
Durchschnitt der Jahre 2001 bis 2006 bei gut
52 %, verglichen mit einer Rate von 172 %
im Inlandsgeschaft. Der Anteil der nominalen
gesamtwirtschaftlichen Exporte am BIP hat
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Umsatz der
deutschen Unternehmen™®
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* Ergebnisse der Umsatzsteuerstatistik des
Statistischen Bundesamtes fur das Verarbei-
tende Gewerbe (einschl. Bergbau und
Gewinnung von Steinen und Erden), den
Bau, den Handel, den Verkehr und fur die
unternehmensnahen Dienstleistungen.

Deutsche Bundesbank

sich in dieser Zeit um insgesamt 11% Prozent-
punkte und seit 1994 sogar um 22 Prozent-
punkte auf 45 % erhoht. Nach den Erfahrun-
gen aus der ersten Halfte des laufenden Jahr-
zehnts, als die groBen Unternehmen von der
Belebung des Exports besonders profitiert
hatten, liegt jetzt der Umkehrschluss nahe,
dass das starkere Wachstum der Inlandsum-
satze in besonderem MaBe den kleinen und
mittleren Unternehmen zugute gekommen
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Die Exporte deutscher Unternehmen nach Wirtschaftsbereichen und GréBenklassen

seit Mitte der neunziger Jahre

Die deutschen Exporte von Waren und Dienstleistungen in
der Abgrenzung der Volkswirtschaftlichen Gesamtrechnun-
gen (VGR) sind von ihrem zyklischen Tiefpunkt im Jahr 1993
bis 2007 wertmaBig um jahresdurchschnittlich 8% und
dem Volumen nach um 8 % gestiegen.” Zugleich nahmen die
Importe um 7 % beziehungsweise 62 % zu. Dabei wurde die
Einfuhr von der dynamischen Entwicklung der Ausfuhr inso-
fern maBgeblich beflugelt, als sich der Importgehalt der Ex-
porte seit Mitte der neunziger Jahre von etwa 30% auf zu-
letzt 45% erhoht hat. Der Anteil der exportinduzierten
Wertschépfung an der gesamten Ausfuhr ist entsprechend
gesunken. Auf das Bruttoinlandsprodukt (BIP) bezogen legte
die durch den Export generierte Wertschépfung jedoch auf-
grund des kraftigen Ausfuhrwachstums — bei zumeist verhal-
tener Entwicklung der Inlandsnachfrage — von 13%% im
Jahr 1995 auf gut 21% im Jahr 2006 zu. Der Offenheitsgrad
der deutschen Volkswirtschaft, der die Summe aus den Ex-
porten und Importen zum BIP in Beziehung setzt, stieg von
1995 bis 2007 um 39" Prozentpunkte auf 87%.

Im Folgenden soll vor allem der Frage nachgegangen wer-
den, in welchem Umfang kleine, mittlere und groBe Unter-
nehmen in den einzelnen Wirtschaftsbereichen zum Export-
erfolg der deutschen Wirtschaft beigetragen haben. Diese
Untersuchung stutzt sich auf die Angaben aus der amtlichen
Umsatzsteuerstatistik Gber die zu versteuernden Umsatze
mit Vorsteuerabzug, die erst seit 1997 jahrlich veréffentlicht
werden (zuvor in zweijéhrigem Abstand); derzeit liegen An-
gaben bis 2005 vor.2 Nach GroBenklassen differenzierte An-
gaben auf der Grundlage der Umsatzsteuerstatistik sind
ebenfalls ab 1997 verfiigbar. Anhand dieser Datenbasis lasst
sich zum einen feststellen, wie der Auslandsumsatz der
Unternehmen in den verschiedenen GréBenklassen expan-
diert hat. Zum anderen kénnen der Anteil der Unternehmen,
die Uberhaupt Geschafte mit auslandischen Kunden tatigen,
und das Gewicht der Auslandslieferungen am Gesamtumsatz
bestimmt werden.

Die auf der Umsatzsteuerstatistik basierenden nominalen Ex-
portangaben decken sich sehr weitgehend mit denen der
VGR.? Beide Zeitreihen zeigen von 1994 bis 2002 einen prak-
tisch identischen Verlauf, in den Jahren danach sind die Ex-
porte in der VGR-Abgrenzung jedoch zeitweise starker ge-
wachsen. Das Niveau der Exportumsatze lag in den Jahren
1994 bis 2002 jeweils um 3% bis 4% unter den VGR-Anga-
ben. Seitdem hat sich der Abstand auf bis zu 9% im Jahr
2004 beziehungsweise 8% im Jahr 2005 vergroBert. Dieser
Unterschied ist zum Teil darauf zurtickzufuhren, dass in den
Exporten laut VGR auch der private Konsum von Gebiets-

1 Die Angaben fur das noch ausstehende vierte Quartal 2007 wurden
geschatzt. — 2 Ublicherweise sind steuerfreie Lieferungen und Leis-
tungen vom Vorsteuerabzug ausgeschlossen. Dies gilt jedoch nicht
bei Lieferungen und Leistungen ins Ausland und in einigen anderen
Fallen, beispielsweise bei Umsatzen der See- und Luftfahrt, Goldliefe-
rungen an Zentralbanken. Diese Positionen werden in der Umsatz-
steuerstatistik summarisch ausgewiesen, sodass eine Separierung der
Auslandsumsatze nicht moéglich ist. Letztere stellen jedoch die mit

Deutsche Bundesbank
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fremden, etwa von Touristen, im Inland enthalten ist, nicht
aber in den steuerfreien Umsatzen der Umsatzsteuerstatistik.
Daruiber hinaus gibt es weitere konzeptionelle Unterschiede
zwischen beiden Statistiken.? Die deutliche VergréBerung
des Abstandes in den Jahren 2004 und 2005 kénnte vor allem
damit zusammenhéangen, dass nach der EU-Erweiterung zum
1. Mai 2004 die passiven Veredelungsgeschafte mit den
neuen Mitgliedstaaten deutlich zugenommen haben. Dies
hat zu einem entsprechenden Anstieg der Exporte in der
AuBenhandelsstatistik und damit auch in den VGR gefuhrt.
In den Exporten der Umsatzsteuerstatistik schlagen sich sol-
che Aktivitaten kaum nieder, da mit den Veredelungs-
geschaften in der Regel keine Verkaufsvorgange verbunden
sind.

Die in der Unternehmensbilanzstatistik der Bundesbank er-
fassten Wirtschaftsbereiche (Produzierendes Gewerbe, Han-
del, Verkehr und unternehmensnahe Dienstleistungen), auf
die 2005 rund 82 % des Umsatzes in der Gesamtwirtschaft
entfielen, tatigten 94 % der in der Umsatzsteuerstatistik er-
fassten Exporte. Dabei lassen sich allein dem Verarbeitenden
Gewerbe gut zwei Drittel der deutschen Auslandsumsatze
zurechnen. Innerhalb der Industrie stellte wiederum der
Fahrzeugbau die dominierende Exportbranche dar, deren
Lieferungen 2005 ein Funftel der gesamten Ausfuhr aus-
machten.

Der Anteil der Unternehmen mit Auslandsgeschaft hat sich
von 1994 bis 2005 um zwei Prozentpunkte auf 15% % er-
hoht. Die Exportquote stieg um acht Prozentpunkte auf
21%%. Die Ausfuhr aller — also auch der nicht in der Unter-
nehmensbilanzstatistik erfassten — Unternehmen gemessen
an den Gesamtumsatzen lag mit 18" % im Jahr 2005 deut-
lich unter der auf das BIP bezogenen Exportquote. Dies ruhrt
vor allem daher, dass die Gesamtumsatze als BezugsgroBe
wegen der darin enthaltenen Umséatze vorgelagerter Pro-
duktionsstufen betrachtlich tber dem Niveau des BIP liegen.
Im VGR-Zusammenhang ist die Relation von Exporten zum
Bruttoproduktionswert konzeptionell besser vergleichbar,
die sich 2005 auf 162 % belief.

Nach GroBenklassen betrachtet stieg der Anteil der mittleren
Unternehmen (1 Mio € bis 50 Mio € Umsatz) mit Auslandsge-
schaft seit 1997 besonders kraftig, namlich um 5% Prozent-
punkte auf 48%:%.9 Die Quote legte bei den GroB-
unternehmen ebenfalls Uberdurchschnittlich zu, und zwar
um 3% Prozentpunkte auf 87%2%. Von den kleinen Unter-
nehmen tatigten zuletzt dagegen nur 102 % der Firmen Ge-
schafte mit auslandischen Partnern, verglichen mit 9%2% im

Abstand wichtigste Form von Lieferungen und Leistungen mit Vor-
steuerabzug dar. — 3 Die Importquoten deutscher Unternehmen las-
sen sich dagegen anhand der Umsatzsteuerstatistik nicht ermitteln.
Der Grund ist, dass fur Importe aus Drittlandern die Einfuhrumsatz-
steuer von der Zollverwaltung erhoben wird. Im Rahmen der Umsatz-
steuerstatistik wird nur die Einfuhr aus EU-Staaten erfasst. — 4 Vgl.:
Deutsche Bundesbank, Die Ausfuhrtatigkeit deutscher Unternehmen
nach GréBenklassen und Wirtschaftszweigen (Erlauterungen), Mo-
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Auslandsgeschaft der Unternehmen nach Wirtschaftsbereichen und GréBenklassen ®

in %
Beteiligung
am
Auslands-
geschaft im Jahresdurchschnittliches Exportwachstum
Jahr 20057 | Exportquote im Jahr 20058 1998 bis 2005
nach UmsatzgroBenklassen nach UmsatzgroBenklassen
weniger als | 1 Mio € bis |50 Mio € weniger als | 1 Mio € bis |50 Mio €
Wirtschaftsbereich insgesamt | insgesamt |1 Mio € 50 Mio € und mehr |insgesamt |1 Mio € 50 Mio € und mehr
Verarbeitendes Gewerbe® 28,7 34,5 3,6 21,8 39,6 6,0 2,7 43 6,3
darunter:
Ernahrungsgewerbe 9,3 15,1 0,4 8,2 19,0 6,1 33 2,4 6.9
Textil- und Bekleidungsgewerbe 33,9 32,5 6,2 27,6 40,6 0,7 1,8 -09 2,0
Herstellung von chemischen Erzeugnissen 55,3 41,5 11,3 29,4 431 4,7 3,7 53 47
Metallerzeugung und -bearbeitung 41,2 38,5 49 22,8 41,0 11 4,5 4,6 11,8
Herstellung von Metallerzeugnissen 25,8 23,0 2,7 18,6 34,6 6,2 3,7 5.2 7.1
Maschinenbau 49,2 46,2 7,7 34,2 54,6 3.2 14 38 3,0
Herstellung von Buromaschinen,
Datenverarbeitungsgeraten und
-einrichtungen und Elektrotechnik 40,2 42,0 6,5 25,5 46,9 6,9 2,6 51 7,2
Fahrzeugbau 42,0 53,5 4,9 24,1 54,6 8,0 3,8 6,6 8,0
Baugewerbe 5,5 2,3 0,5 2,4 6,4 2,4 5,5 3,8 0,5
GroBhandel und Handelsvermittlung 31,0 14,9 7,5 14,4 15,5 6,1 0,3 3,0 7,8
Einzelhandel (einschl. Kfz-Handel) 17,5 43 2,7 6,3 3,3 71 5,6 71 7,6
Verkehr (ohne Eisenbahnen) 20,2 30,3 6,0 23,4 44,3 6,9 0,0 6,0 78
Unternehmensnahe Dienstleistungen 7,0 8,6 1.4 5,5 18,6 15,5 43 5,3 25,9
Insgesamt 15,6 21,3 2,8 13,8 27,7 6,3 2,6 4.4 6,8
Nachrichtlich:
Alle Unternehmen 11,5 18,5 2,2 12,3 241 6,5 2,7 4,5 71
Nicht von der Bilanzstatistik erfasste
Wirtschaftsbereiche 3,8 6,0 0,7 41 8,2 10,3 3,6 4,9 12,0

Jahr 1997. Zu dieser Betrachtung ist jedoch grundsatzlich an-
zumerken, dass auch viele Unternehmen, die in den letzten
Jahren keine oder nur wenige Umsatze im Ausland erzielten,
Uber vermehrte Vorleistungslieferungen an Exportunterneh-
men indirekt an dem dynamischen Wachstum der Auslands-
nachfrage partizipieren konnten.

Die hochsten Zuwachse bei den Exportumsatzen waren in
den Jahren 1998 bis 2005 bei den GroBunternehmen mit
knapp 7% pro Jahr zu verzeichnen, gefolgt von den mittle-
ren Firmen mit 42 %. Die kleinen Firmen erzielten dagegen
nur ein Plus von 2 %. Der Wachstumsvorsprung der GroBBen
ist — abgesehen vom Baugewerbe — in allen Wirtschaftsberei-
chen festzustellen. Vor dem Hintergrund einer zumeist ver-
haltenen Expansion der Inlandsnachfrage in Deutschland
hatte das rasante Ausfuhrwachstum der groBen Unter-
nehmen mit Auslandsgeschaft im Zeitraum 1998 bis 2005

natsbericht, Dezember 2006, S. 42. — 5 Diese Angaben beziehen sich
wie auch im Folgenden auf die in der Unternehmensbilanzstatistik er-
fassten Wirtschaftsbereiche. — 6 Ergebnisse der Umsatzsteuerstatistik
des Statistischen Bundesamtes. — 7 Zahl der Firmen mit steuerfreien
Umséatzen (mit Vorsteuerabzug) in Prozent aller Firmen. — 8 Steuer-
freie Umsatze (mit Vorsteuerabzug) in Prozent der Gesamtumsatze. —
9 Einschl. Bergbau und Gewinnung von Steinen und Erden. — 10 Da-

eine VergroBerung des Anteils der Exporte am Gesamtum-
satz von funf Prozentpunkten auf 27 % zur Folge. Das Ge-
wicht der Ausfuhr der mittleren Firmen hat im Vergleich zu
den GroBunternehmen schwacher zugenommen, namlich
um 3% Prozentpunkte auf knapp 14 %. Bei den kleinen Fir-
men blieb der Export mit weniger als 3% eher ein Zusatz-
geschaft.

Die GroBunternehmen waren somit die Haupttrager des deut-
schen Exportbooms der letzten Jahre. lhr Anteil an der gesam-
ten Ausfuhr der betrachteten Wirtschaftsbereiche hat sich seit
1997 noch weiter erhéht, und zwar um drei Prozentpunkte
auf 79'% %. Dieser Prozess ging zum einen zulasten des mitt-
leren Segments, dessen ,Marktanteil” von 22" % auf 19'% %
abnahm. Zum anderen sank der Stellenwert der kleinen
Firmen um einen halben Prozentpunkt auf 1%.1%

bei ist jedoch zu berticksichtigen, dass aufgrund des allgemein kraf-
tigen Wachstums der Auslandsumsatze viele kleine und mittlere
Unternehmen in die jeweils hohere GroBenklasse gewechselt sind.
Die Dominanz der GroBunternehmen in der Gesamtbetrachtung geht
vor allem auf das Verarbeitende Gewerbe zurlck, wo der Anteil der
auf diese GroBenklasse entfallenden Exporte von 1997 bis 2005 noch-
mals gestiegen ist, und zwar um zwei Prozentpunkte auf 85% %.
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ist, die typischerweise mehr auf den heimi-
schen Markt ausgerichtet sind als die grof3en
Firmen.4

Weiterhin In der Gesamtwirtschaft hat sich 2006 die
moderate Lohn-

entwicklung maBvolle Lohnentwicklung der Vorjahre fort-

gesetzt. Die Tarifverdienste stiegen auf Mo-
natsbasis um 12 % und auf Stundenbasis um
1%. Fur die einzelnen Wirtschaftsbereiche
ergeben sich jedoch recht deutliche Unter-
schiede. So zogen die Tarifverdienste im Ver-
arbeitenden Gewerbe um 2% % an, wozu
unter anderem die starken Lohnerhéhungen
in der Stahlindustrie (+ 34 %) beitrugen. Im
Baugewerbe, im Handel sowie im Offent-
lichen Dienst blieben die tariflichen Lohn-
zuwachse dagegen unter 1%. Die Effektiv-
verdienste je Beschaftigten erhohten sich in
der Gesamtwirtschaft um 1%, verglichen mit
V2% im Jahr davor. Dem stand ein kraftiger
Anstieg der Arbeitsproduktivitdat um 2% je
Erwerbstatigen und 22 % je Erwerbstatigen-
stunde gegeniber, sodass die Lohnstlck-
kosten erneut rlcklaufig waren, und zwar

um 1%.

Erneuter In das freundlichere Konjunkturbild des ver-
Rickgang der
Unternehmens-

insolvenzen Abnahme der Unternehmensinsolvenzen um
17 2%, nach Ruckgangen von 6% (2005)
beziehungsweise 4% (2004).9 Die Insol-
venzhaufigkeit, also die Zahl der Insolvenzen
je 10 000 Firmen, ging von 121 im Jahr 2005
auf 100 zurlck; der bisherige Hohepunkt war

gangenen Jahres passt auch die verstdrkte

2003 mit 135 erreicht worden. Hinter dieser
Durchschnittszahl fur die Unternehmen ins-
gesamt stehen deutliche Unterschiede nach
Wirtschaftsbereichen. So reicht die Spanne
von 15 in der Energie- und Wasserversorgung
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bis hin zu 178 im Baugewerbe, dessen Firmen
traditionell sehr konkursanfallig sind. Die Ver-
bindlichkeiten der insolventen Unternehmen
gingen 2006 um 15 %, also fast im Gleich-
schritt mit der Zahl der betroffenen Unter-
nehmen, auf 192 Mrd € zurlck. Wie schon
in den Vorjahren waren 2006 vor allem kleine
und eher junge Firmen, darunter wohl auch
viele Ich-AGs, von Insolvenz betroffen. Dem-
entsprechend lag die durchschnittliche Be-
schaftigtenzahl der insolventen Unternehmen
mit vier Personen relativ niedrig.

Ertragslage

Im Zuge des kraftigen und breit fundierten
Wirtschaftswachstums im Jahr 2006 haben
die in der Unternehmensbilanzstatistik ausge-
wiesenen Gewinne betrachtlich expandiert.®

4 \/gl.: Deutsche Bundesbank, Zur wirtschaftlichen Situa-
tion kleiner und mittlerer Unternehmen in Deutschland
seit 1997, Monatsbericht, Dezember 2006, S. 41-68.

5 Vgl.: J. Angele, Insolvenzen 2006, Wirtschaft und Sta-
tistik, April 2007, S. 352 ff.

6 Die folgende Untersuchung basiert auf 23 000 Jahres-
abschlussen fur 2006. Der Umfang des Zahlenmaterials
entspricht damit knapp einem Drittel des Endbestandes in
den beiden Vorjahren. Die Ergebnisse fur 2006 wurden
durch Fortschreibung der Hochrechnungsergebnisse von
2005, die auf der Basis von Angaben aus der Umsatz-
steuerstatistik ermittelt wurden, geschétzt. In diesem Auf-
satz werden die Ertrags- und Finanzierungsverhaltnisse der
Unternehmen in den untersuchten Wirtschaftsbereichen
insgesamt fUr die Jahre 2004 bis 2006 abgebildet. Die An-
hangtabellen enthalten detailliertere Informationen fiir ein-
zelne Wirtschaftsbereiche fur die Jahre 2004 und 2005.
Weiter zurlickliegende Angaben kénnen der Sonder-
veroffentlichung 5, Hochgerechnete Angaben aus Jahres-
abschlissen deutscher Unternehmen von 1994 bis 2003,
entnommen werden und stehen, wie alle anderen
Veroffentlichungen der Unternehmensbilanzstatistik, im
Internet (www.bundesbank.de/statistik/statistik_wirtschafts-
daten_jahresabschluss.php) in aktualisierter Form als Excel-
Datei zum Download bereit.

Kraftiger
Anstieg der
Bruttogewinne
und...
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Das Jahresergebnis vor Gewinnsteuern” der
Firmen des Produzierenden Gewerbes, des
Handels, des Verkehrs und des unterneh-
mensnahen Dienstleistungssektors stieg um
122 % an. Mit 180 Mrd € wurde der zykli-
sche Tiefstand im Jahr 2003 um fast die
Halfte (+ 472 %) Ubertroffen. Das fur 2006
ausgewiesene Gewinnwachstum steht auch
im Einklang mit den Angaben der Volkswirt-
schaftlichen Gesamtrechnungen (VGR) zur
Ertragsentwicklung  der  nichtfinanziellen
Kapitalgesellschaften®, deren Gewinne um
11% Uber dem Niveau des Vorjahres lagen.
Die Zunahme seit 2003 belief sich auf 463 %
und entsprach damit praktisch dem Anstieg
laut  Unternehmensbilanzstatistik.  Dieser
Gleichlauf ist keineswegs immer gegeben.
Insbesondere in Abschwungjahren oder in
Phasen starkerer Abwertungen der eigenen
Wahrung driicken Bewertungsverluste das
Ergebnis vor Gewinnsteuern in der Regel star-
ker als die Gewinne in den VGR, da dort kon-
zeptionsgemaB weder auBerordentliche Er-
folgsfaktoren noch Bewertungsgewinne und
-verluste bertcksichtigt werden. Umgekehrt
sind Wertsteigerungen, die vor allem in Auf-
schwungphasen vorkommen, wegen des bei
der Bilanzierung bislang geltenden Niederst-
wertprinzips nur in Ausnahmefallen gewinn-

wirksam.

7 Das Jahresergebnis entspricht dem Jahrestberschuss
[t. HGB vor Ergebniszufihrungen bzw. -abfihrungen. Es
gibt einen besseren Aufschluss Uber die erwirtschafteten
Ertrage der hier analysierten Unternehmen, da zahlreiche
Firmen aufgrund von Gewinn- oder Teilgewinnabfiih-
rungsvertragen mit nicht in der Unternehmensbilanz-
statistik erfassten Unternehmen (z.B. Beteiligungsgesell-
schaften) verbunden sind, an die sie Gewinne bzw. Ver-
luste abfuhren.

8 Dazu zahlen nach dem ESVG 1995 auch sog. Quasi-
Kapitalgesellschaften, d.h. offene Handelsgesellschaften
und Kommanditgesellschaften sowie abgeleitete Rechts-
formen.
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Die Brutto-Umsatzrendite, die das Verhaltnis
des Jahresergebnisses vor Gewinnsteuern
zum Umsatz angibt, nahm 2006 gegenlber
dem Vorjahr um einen viertel Prozentpunkt
—und seit 2003 um einen Prozentpunkt — auf
4, % zu. Damit hat sie zugleich das hochste
Niveau seit Beginn der auf dem Jahresab-
schlussdatenpool basierenden Reihe im Jahr
1997 erreicht. Zudem wurden die entspre-
chenden Angaben zur Brutto-Umsatzrendite
in Westdeutschland, die fur die Jahre 1987
bis 1998 vorliegen, deutlich tbertroffen; hier
wurden in den guten Gewinnjahren Ende der
achtziger beziehungsweise Anfang der neun-
ziger Jahre 3" % erreicht. Danach kam es zu
einem Ruckgang bis auf 13 % im Jahr 1993.

sich auf den neuen Spitzenwert von 4% %.
Zu dem guten Abschneiden trugen unter an-
derem der Fahrzeugbau und der Maschinen-
bau bei, deren Produkte im In- und Ausland
besonders gefragt waren. Auf der konjunktu-
rellen Schattenseite stand einmal mehr das
Textil- und Bekleidungsgewerbe, das einen
deutlichen  Gewinnrtickgang  hinnehmen
musste. Dazu durfte nicht zuletzt der anhal-
tende Wettbewerbsdruck, insbesondere aus
den stdostasiatischen Schwellenlandern, bei-
getragen haben. Einen Gewinnrlickgang
hatte auch die Chemische Industrie zu ver-
kraften. Hier spielten neben der kraftigen

Roholverteuerung Sondereffekte eine Rolle.

Die seitdem eingetretene strukturelle Ertrags- Die Ertragslage im GroBhandel, der in zykli-  ..inden
. o2 . . <ten tibri
verbesserung bei den deutschen Unterneh- scher Hinsicht eng mit dem Verarbeitenden %?,’;S?Z;ct;_’gen
bereichen

men zeigt sich besonders deutlich daran, dass
die Umsatzrendite in der ausgepragten kon-
junkturellen Schwéachephase in der ersten
Halfte des laufenden Jahrzehnts nicht mehr
unter 3%2% gefallen ist und von diesem
Niveau aus im laufenden Aufschwung kraftig
mit nach oben gezogen wurde. Gemessen
am Rohertrag, der sich nach Abzug des Mate-
rialaufwands von der Gesamtleistung ergibt
und einen groben Mafstab fur die Brutto-
wertschopfung der Unternehmen darstellt,
belief sich das Bruttojahresergebnis 2006 auf
122 %, verglichen mit 9 % im Jahr 2003.?

Gewerbe verzahnt ist, hat sich bei einem Ge-
winnplus von 17 % ebenfalls weiter auf-
gehellt. Der Anteil des Jahresergebnisses am
Umsatz erreichte gut 22 %. Von der lebhaf-
ten Industriekonjunktur haben auch die
unternehmensnahen Dienstleister profitiert,
die ihr Bruttojahresergebnis nach hohen
zweistelligen Zuwachsraten in den beiden
Vorjahren um 7 % steigern konnten. Da der
Umsatz in gleichem Tempo zugenommen
hat, blieb die daran gemessene Rendite auf
dem hohen Niveau von 92 %. Ublicherweise
wird auch im Verkehrsbereich die Ertragsent-
wicklung stark durch die Industriekonjunktur

Die anhaltende Verbesserung der Ertragslage
im Jahr 2006 war in fast allen Wirtschaftsbe-
reichen, die in der Unternehmensbilanzstatis-

Gute Gewinn- bestimmt. Im Jahr 2006 gab es jedoch bei
entwicklung im
Verarbeitenden

Gewerbe und...

9 Die Position ,Materialaufwand” enthalt nicht die ge-
samten Vorleistungen. Die Aufwendungen fur bestimmte
Dienstleistungen (z.B. Werbung, Versicherungsbeitrage),
Konzessionsabgaben, Reisespesen etc. werden zusam-
men mit anderen Aufwendungen (z.B. Buchverluste, Zu-
fuhrungen zu den Ruckstellungen und Einstellungen in
den Sonderposten mit Riicklageanteil) in den ,, Sonstigen
betrieblichen Aufwendungen” verbucht.

tik erfasst werden, zu beobachten. Das
Bruttojahresergebnis des Verarbeitenden Ge-
werbes wuchs mit 132 % leicht Gberdurch-

schnittlich; die Brutto-Umsatzrendite erhohte
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regem Geschéaftswachstum einen Gewinn-
rickgang, unter anderem, weil die Treibstoff-
kosten kraftig zugenommen haben. Die Be-
lastungen aus der Lkw-Maut, die 2005 einge-
fihrt worden war, haben sich ebenfalls weiter
erhoht. Am Umsatz gemessen belief sich das
Jahresergebnis aber noch auf 32 %.

Das Baugewerbe konnte 2006 — nach einem
Gewinnrlckgang im Jahr zuvor — das Brutto-
ergebnis um fast ein Drittel ausweiten. Aus-
schlaggebend dafur waren die allgemeine Bes-
serung der Baukonjunktur und die vermehrte
Nachfrage im Wohnungsbau, die durch das
Auslaufen der steuerlichen Forderung des
Eigenheimbaus und die Vorzieheffekte der
Mehrwertsteuererhéhung betrachtlich ange-
regt wurden. Mit der anziehenden Bautatig-
keit konnten auch vor dem Hintergrund rasch
steigender Materialkosten spirbare Preiserho-
hungen (+2'2 %) durchgesetzt werden. Die
Brutto-Umsatzrendite  tendierte  ebenfalls
deutlich nach oben. Die Vorzieheffekte der
Mehrwertsteuererhéhung zum 1. Januar 2007
fihrten 2006 auch beim Kfz-Handel zu einer
(vorUbergehenden) Geschaftsbelebung. Bei
einem Umsatzwachstum von 6% % stiegen
die Bruttogewinne um knapp ein Viertel und
die Umsatzrendite um einen halben Prozent-
punkt auf reichlich 2%2%. Die verstarkte
Nachfrage nach neuen Autos ging jedoch
teilweise zulasten des Absatzes im klassischen
Einzelhandel, der 2006 nominal nur um 1%
und real um knapp 2 % zulegte. Dennoch ist
es den Unternehmen in diesem Wirtschafts-
bereich vor allem dank gunstiger Einstands-
preise gelungen, ihr Bruttojahresergebnis um
7%2% zu steigern und die Umsatzrendite vor
Gewinnsteuern leicht auf 42 % zu erhohen.
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Erfolgsrechnung der Unternehmen *

2004 2005 2006%) |2005 | 2006 %)
Veranderung
gegentiber
Position Mrd € Vorjahrin %
Ertrage
Umsatz 3572,6 | 37352 | 3986 45 6,5
Bestandsveranderung
an Erzeugnissen 1) 13,2 1,2 12 -14,7 6,5
Gesamtleistung 35858 | 3746,4 | 3997,5 45 6,5
Zinsertrage 14,7 16,0 18,5 89 17
Ubrige Ertrége 2) 150,6 161,9 165 75 2
darunter:
Ertrége aus
Beteiligungen 15,6 18,0 25 15,9 39,5
Gesamte Ertrage 3751,1| 39243 | 4181,5 4,6 6,5
Aufwendungen
Materialaufwand 22358 | 2376,0 | 2553,5 6,3 7,5
Personalaufwand 649,1| 6488 | 668 0,0 3
Abschreibungen 1091 1072 1125| - 1,7 5
auf Sach-
anlagen 3) 98,8 97.4 1015 - 14 4
sonstige 4) 10,3 9,8 " - 48 13
Zinsaufwendungen 37,6 36,6 39 - 28 7
Betriebssteuern 60,4 59,5 635| - 15 6,5
darunter:
i Verbrauchsteuern 57,1 56,2 60 - 15 6,5
Ubrige
Aufwendungen 5) 522,1 536,1 564,5 2,7 5,5
Gesamte Aufwen-
dungen vor Gewinn-
steuern 3614,1 | 3764,2 | 4001,5 4.2 6,5
Jahresergebnis vor
Gewinnsteuern 137,01 160,1 180 16,9 12,5
Steuern vom
Einkommen und
Ertrag 6) 31,1 34,2 35 10,0 3
Jahresergebnis 1059 | 1259 | 145 18,9 15
Nachrichtlich:
Cash Flow (Eigen-
erwirtschaftete
Mittel) 7) 2236 | 2481 276 10,9 "
Nettozinsaufwand 23,0 20,6 205| -103| -05
Veranderung
gegenuber
Vorjahr in
in % des Umsatzes Prozentpunkten
Rohertrag 8) 37,8 36,7 362 - 1,1 -05
Jahresergebnis 3,0 34 3,6 04 0,3
Jahresergebnis vor
Gewinnsteuern 38 43 45 0,5 0,2
Nettozinsaufwand 0,6 0,6 051 - 01 0,0

* Hochgerechnete Ergebnisse; Differenzen in den Angaben durch Run-
den der Zahlen. — 1 Einschl. anderer aktivierter Eigenleistungen. —
2 Ohne Ertrage aus Gewinntibernahmen (Mutter) sowie aus Verlustab-
fiihrungen (Tochter). — 3 Einschl. Abschreibungen auf immaterielle
Vermégensgegenstande. — 4 Uberwiegend Abschreibungen auf Forde-
rungen, Wertpapiere und Beteiligungen. — 5 Ohne Aufwendungen
aus Verlustibernahmen (Mutter) sowie aus Gewinnabfihrungen
(Tochter). — 6 Bei Personengesellschaften und Einzelunternehmen nur
Gewerbeertragsteuer. — 7 Jahresergebnis, Abschreibungen, Verande-
rung der Riickstellungen, des Sonderpostens mit Riicklageanteil und
der Rechnungsabgrenzungsposten. — 8 Gesamtleistung abzuglich

Materialaufwand.
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Insgesamt reicht das Renditespektrum in den
hier betrachteten Wirtschaftsbereichen von
2% % im GroBhandel bis zu 9%2% bei den
unternehmensnahen Dienstleistern. Der groBe
Unterschied ist zum Teil darauf zurtckzufih-
ren, dass sich manche Branchen, insbeson-
dere der GroBhandel, durch einen relativ um-
fangreichen Materialeinsatz beziehungsweise
eine eher geringe Wertschopfungstiefe aus-
zeichnen. Dort ist eine entsprechend niedrige
Umsatzrendite zu erwarten. Setzt man das
Jahresergebnis vor Gewinnsteuern zum Roh-
ertrag ins Verhaltnis, so verringert sich die
Bandbreite der entsprechenden Branchen-
kennziffern zunachst nur wenig. Ohne den
Verkehr (+7 %) als ,AusreiBer” lagen die
Quoten aber recht eng beieinander, namlich
zwischen 112 % (Baugewerbe) und 152 %
(GroBhandel). Das Verarbeitende Gewerbe
rangiert in dieser Gruppe mit 122 % in der
unteren Halfte.

Ertrage und Aufwendungen im Einzelnen

Gesamtleistung

Die glnstige Gewinnentwicklung im Jahr
2006 basiert zu einem Gutteil auf dem kréaf-
tigen Wachstum der Geschaftstatigkeit. Die
in der Unternehmensbilanzstatistik erfassten
Wirtschaftsbereiche erhohten ihre Gesamt-
leistung, die neben den Umsatzen die Be-
standsveranderungen an Erzeugnissen sowie
andere aktivierte Eigenleistungen enthalt, um
reichlich 6%2%, nach 4% % im Jahr 2005
und 3 % im Jahr 2004. Dabei kam der hochste
(+3%
vom Verarbeitenden Gewerbe, das seine Ge-

Wachstumsbeitrag Prozentpunkte)

schaftsaktivitdten um mehr als 8 % auswei-
tete, verglichen mit knapp 5 % im Jahr zuvor.